., Por qué no basta con decir lo importantes
que son las librerias para la comunidad y
para la sociedad?

También conocido como las politicas publicas
y comerciales del ....
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través de mi pagina web.
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CODIGO LECTURA

FEO: NEGOCIABLE Y/O PRESIONABLE



VENDER DIRECTAMENTE AL CLIENTE
FINAL A TRAVES DE SU PAGINA WEB

VENDER EN FERIAS LAS NOVEDADES

ANTES DE QUE ESTAS LLEGUEN A —
LIBRERIAS. >

VENDER DIRECTAMENTE EN ACTOS SIN
PASAR POR LIBRERIAS Y DISTRIBUIDORAS

VENDER UNICAMENTE SUS LIBROS %
DIRECTAMENTE A LAS LIBRERIAS SIN

INCORPORARLAS AL CANAL DE
DISTRIBUCION.

EDITORIALES



- EDITORIALES




EN ESPANA EL PVP ES FIJO.

., CABRIA LA POSIBILIDAD DE FIJAR QUE ES UNA

LIBRERIA QUE PUEDA PRESENTARSE A LICITACIONES?
¢, COMPRAR LIBROS PARA BIBLIOTECAS CON UNA LISTA
DE PROVEEDORES HOMOLOGADOS? R

¢.,CABRIA LA POSIBILIDAD DE
PONERSE A TRABAJAR TODOS A UNA
PARA IMAGINAR DE QUE MANERA LA
ADMINISTRACION CUMPLE CON LA
CADENA DE VALOR DE LIBRO?

ADMINISTRACIONES

“Las librerias son un pilar
para la difusion de la cultura
y la creacion de
comunidades fuertes.
Debemos protegerlas para
fortalecer los lazos
culturales que nos unen.”



ADMINISTRACIONES

“Las librerias son un pilar
para la difusion de la cultura
y la creacion de
comunidades fuertes.

DESCONOCIMIENTO POR PARTE DE =  Debemos protegerlas para
BIBLIOTECARIOS DE LA LEY DELLIBRO YSUS [REEEPSSy i O PR
LIMITACIONES VALIDADO POR A

INTERVENTORES QUE TAMPOCO CONOCEN y culturales que nos unen.”
ESAS LIMITACIONES .




COMPRA DE LIBROS EN CENTROS
ESCOLARES A VOLDEMORT CON UNA
PROMOCION QUE SON DESCUENTOS
ENCUBIERTOS

ADMISION DE FACTURAS CON DESCUENTOS
ILEGALES. POR EJEMPLO, CENTROS
ESCOLARES PUBLICOS QUE ACEPTAN
FACTURAS CON DESCUENTOS SUPERIORES AL
15 % EN LIBROS DE LECTURA (NO DE TEXTO)

ADMINISTRACIONES

“Las librerias son un pilar
para la difusion de la cultura
y la creacion de
comunidades fuertes.
Debemos protegerlas para
fortalecer los lazos
culturales que nos unen.”



PAGAR CON RETRASO FACTURAS QUE
DEBERIAN ABONARSE A 30 DIAS

NO SABER CUANDO SE VAN A COBRAR
SUBVENCIONES ADJUDICADAS (ALGUNAS
PAGANDOSE CON 8 MESES DE RETRASO
ENTRE ADJUDICACION DEFINITIVA'Y INGRESO
EN EL BANCO)

ADMINISTRACIONES

“Las librerias son un pilar
para la difusion de la cultura
y la creacion de
comunidades fuertes.
Debemos protegerlas para
fortalecer los lazos
culturales que nos unen.”
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- ENVIAR FACTUFfAS Y ABONOS DE FORI\/IA

INDIVIDUAL O PRACTICAMENTE INDIVIDUAL *

= CREACION DE UN PROBLEMA DE GESTION

 ABONAR A 60 DIAS LAS DEVOLUGIONES DE -

. RECIBOS QUE SE COBRAN A FINAL DE I\/IES =

‘i‘a.,.;_,.PROBLEMA DE TESORERIA

DISTRIBUIDORAS



DISTRIBUIDORAS




DISTRIBUIDORAS




DISTRIBUIDORAS




-

LIBRERIAS

UTILIZAR LOS GASTOS DE ENVIO GRATUITOS
COMO UN DESCUEN_TO ENCUBIERTOf ==

g,USAI\/IOS TODOSTUSLIBROS.COM? ; TENEMOS

~ WEB? S| UN CLIENTE NOS PIDEUN LIBROY LO
TIENE OTRA LIBRERIA, DIGAMOSLE A NUESTRO
CLIENTE HABITUAL QUE TAL LIBRERIA LO TIENE
EN VEZ DE HACER LA GESTION NOSOTROS PARA
HACER UN MISERO 10 O 15% DE GANANCIA QUE LA
LIBRERIA QUE LO TENGA VA A TENER QUE HACER
TODA LA GESTION PARA QUEDARSE TAMBIEN
CON ESE 15 O 20%. HOY POR TI, MANANA POR Mi.

UTILIZAR CON INTENSIDAD TODOSTUSLIBROS.COM
QUE ES LA ALTERNATIVA IDEAL A VOLDEMORT.

PEDIR A LA ADMINISTRACION UNA AYUDA PARA
PROMOCIONAR TODOSTUSLIBROS DE FORMA




PONER A LA VENTA LIBROS ANTES DESU [ ‘ ,
FECHA OFICIAL DE LANZAMIENTO. B - LI B R E R I AS

NO RESPETAR ESTRICTAMENTE LAS
INSTRUCCIONES DE LA ADMINISTRACION PARA

LA TRAMITACION DE LOS VALES DE COMPRA DE
LIBROS DE TEXTO Y MATERIAL ESCOLAR.FS&

DEVOLVER A EDITORIALES O DISTRIBUIDORAS
LIBROS DETERIORADOS POR MAL ETIQUETADO,
EXPOSICION AL SOL, ETC., QUE PERJUDICAN A
OTROS PUNTOS DE VENTA.

ORGANIZAR PRESENTACIONES QUE SE ALARGAN
DEMASIADO Y TERMINAN FUERA DEL HORARIO
LABORAL DE LA LIBRERIA, LO QUE PROVOCA QUE
EL PUBLICO SE MARCHE CON PRISA Y MUCHAS
VECES NO COMPRE EL LIBRO.

ALIARSE CON DISTRIBUIDORES PARA
PARTICIPAR EN LICITACIONES '




LAS TRES COSAS QUE PODEMOS HACER




También hemos ganado por un contrato en el que se pedia la entrega de tiras antirrobo.

Hemos ganado dos casos en Tribunales Administrativos de Recursos Contractuales por falta de
division en lotes.







araciones resp

nisterio de
archivo la denuncia por falta de legitimacion. Esta pendiente de resolver en un recurso contencioso-
administrativo.




LAS TRES COSAS QUE PODEMOS HACER




ANTE'L ILEGAL/ALEGAL/POCO ETICO/FEQ:
DEMOSTRAR ELPODER DE LA LIBRERIA

ES NUESTRA LIBRERIA: LA GOBERNAMOS
NOSOTROS

LOS LIBROS QUE ENTRAN EN LA
LIBRERIA LOS ELEGIMOS NOSOTROS

SE PUEDE VIVIR SIN LOS LIBROS DE
CUALQUIER DISTRIBUIDORA...

...PORQUE EL MERCADO OFRECE

ALTERNATIVAS PARA CONSEGUIR
ESOS LIBROS

LAS TRES COSAS QUE PODEMOS HACER



LAS TRES COSAS QUE PODEMOS PEDIR




LAS TRES COSAS QUE PODEMOS PEDIR
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LAS TRES COSAS QUE PODEMOS PEDIR



§
y




F

-w"A,_



,CABEMOS TODOS!

S| CUMPLIMOS CADA UNO LA FUNCION QUE NOS TOCA Y NO VAMOS DE LISTOS



TOBE ORNOT BE



GBR FORNIULAS PARA EVITAR QUE LAS
ERIAS SEPE **f" | E PROPIETARIOS,

PROPIETARIO O NO PROPIETARIO
DEL LOCAL




iHASTA LA DERROTA, SIEMPRE!



EL CAMINITO SE DEMUESTRA
ANDANDO

QUE LAS LIBRERIAS SON TAN IMPORTANTES PARA
LA COMUNIDAD Y LA SOCIEDAD SE DEMUESTRA
TRABAJANDO Y FACILITANDO

BASTA YA DE ELOGIAR A LAS LIBRERIAS Y PRACTICAR
POLITICAS PUBLICAS Y COMERCIALES QUE PERSIGUEN
TODO LO CONTRARIO



GRACIAS POR VUESTRA
PACIENCIA

Y SI ALGO NO OS HA GUSTADO...
LA CULPA ES DEL TRANSPORTISTA...
QUE ESTA MANANA NO HA PASADO...
Y OS JURO QUE YO LO HABIA PEDIDO.
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